Notre entreprise :

Itochu France est la filiale francaise d’ltochu corporation, société japonaise majeure
d’import/export. Pour le développement de son activité Fibre optique en pleine expansion,
nous recherchons un(e) technico-commercial.

Période: a partir de Avril 2017.

REMUNERATION : (30K€ annuel sur 13 mois)

Domaine activité : Distribution de produits & services Télécom — fibre Optique (Marché
Francais)

Localisation : Paris (75009)
Poste : TECHNICO COMMERCIAL(E) Junior

Contrat : Intérim 6 mois puis C.D.I

Vous allez intégrer une équipe dédiée a la vente, I'aprés-vente, la maintenance et la
réparation d’une gamme de produits technique liés au domaine de la fibre optique et
distribués sur le marché francais et africain.

Votre mission consistera a :

- Gérer un portefeuille clients

- Effectuer des visites et prospecter principalement en France

- Assurer la promotion et la commercialisation d’une gamme de produits techniques,
par téléphone, e-mail et visite.

- Préparer des offres et effectuer des relances clients.

- Apporter un support technique via la formation clients sur notre gamme de produit
distribuée

Votre PROFIL :

BAC+2 Technique Optronique (Optique, Fibre optique, Laser, Télécoms)

¢ Dynamique, Esprit d’équipe, organisé(e), esprit d’initiative et bon relationnel.

e Maitrise de I’environnement informatique et en particulier du pack Office (Excel, Word
et Power Point).

e Anglais courant

e PermisB

e Expérience : Une premiere expérience de 6 mois a 2 ans est souhaitée



